O POTENCIAL DO CONSUMIDOR DE
ALTA RENDA: VANTAGENS PARA
EMISSORES E ADQUIRENTES

Emissores e adquirentes tém diante de si uma oportunidade empolgante em meio
a evolucao da dinamica dentro do segmento de alta renda. Ao garantir que esses

consumidores se sintam seguros e possam transacionar de forma fluida ao redor
do mundo, as instituicoes financeiras podem se posicionar distintamente como
lideres neste nicho de mercado.

Principais recomendacoes
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TER OPCOES DE
PAGAMENTO
ACESSIVEIS NO MUNDO

Oferecer solucdes de
pagamento digital
convenientes, confiaveis e
com tecnologia de ponta que
POSssam ser usadas a qualquer
momento, em qualquer lugar,
especialmente por quem
cruza fronteiras internacionais
com frequéncia.
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COMUNICAR O LUXO
DE FORMA SUTIL

Usar materiais, dimensoes,
design e simbolismo para criar
um cartao de pagamento que
remeta a luxo e status sem
levantar preocupacoes de
seguranca.
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INTEGRAR ESFORCOS DE
RESPONSABILIDADE
SOCIAL CORPORATIVA E
FILANTROPIA

Incorporar iniciativas de
responsabilidade social
corporativa e filantropia nas
experiéncias de pagamento
voltadas a esse grupo.

SOBRE A VISA
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MAXIMIZE AS
CARTEIRAS DOS
SEUS CLIENTES

Melhore o perfil dos
clientes analisando seus
habitos de consumo para
personalizar as ofertas
que atendam as suas
necessidades individuais.
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PRIORIZAR A
SEGURANCA SEM
FRICCAO

Usar biometria e outras
tecnologias emergentes para

garantir a seguranca einspirar
confianca em seus clientes.

DAR ACESSO A

EXPERIENCIAS SOB
MEDIDA

Oferecer eventos exclusivos,
servicos personalizados e
oportunidades de viagem
unicas, compativeis com oS
gostos refinados desse
publico.

consumio

seus port:’
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DESCOMPLICAR O
ACESSO AOS
FUNDOS

Garantir autorizacoes
apropriadas e acesso
ilimitado aos fundos,
permitindo que os usuarios
do cartao gastem
livremente para aproveitar o
estilo de vida que desejam.
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OFERECER RECOMPENSAS
E BENEFICIOS
CUSTOMIZAVEIS

Focar em acesso, conforto e
seguranca, oferecendo
recompensas e beneficios
atraentes e adaptaveis aos
gostos individuais do publico
desse segmento.
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FAZER PARCERIA COM
MARCAS DE LUXO

Colaborar com marcas de
luxo renomadas para ganhar
relevancia e garantir acesso
ao0s produtos desejados.

A VISA ESTA AQUI
AJUDA-LO
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OFERECER AS MELHORES
TAXAS DE CAMBIO

Além das melhores taxas de
cambio e suporte global para
qualquer eventualidade,
cobrindo desde o uso do cartao
atée emergéncias de viagem.
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GARANTIR
EXCELENCIA NO
ATENDIMENTO

Oferecer interacoes fluidas,
resolucdes rapidas e suporte
proativo no atendimento
digital e presencial.
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ORGANIZAR EVENTOS
EXCLUSIVOS

Proporcionar oportunidades
de networking por meio de
eventos e clubes VIP,
ajudando individuos de alta
renda a criar conexoes globais
valiosas.

PARA

Contate seu executivo de conta Visa e saiba como podemos
—= gjuda-loaentendera mudanca no comportamento do

or e a identificar oportunidades para maximizar
‘Olios por meio de nossos servicos de Consultoria
e Marketing (analises, servicos gerenciados, ciclo de vida do
credito, roadmaps digitais, etc.) e de Inovacao e Design
(para cocriar/codesenhar novas experiéncia de pagamento
e COMercio para os consumidores).

A Visa (NYSE: V) é lider mundial em pagamentos digitais, facilitando transacées de pagamento entre consumidores, estabelecimentos comerciais,
instituicdes financeiras e entidades governamentais de mais de 200 paises e territorios. Nossa missao € conectar o mundo por meio darede de
pagamento mais inovadora, conveniente, confiavel e segura, permitindo que pessoas, negdcios e economias prosperem. Acreditamos que economias
que incluem todas as pessoas em todos os lugares melhoram a vida de todos e entendemos que o acesso € fundamental para o futuro da
movimentacao do dinheiro. Saiba mais no Visa.com

As informacdes, recomendacdes e "melhores praticas" aqui contidas sdo apresentadas "COMO ESTAO" e seu unico objetivo é informar. De modo algum
a Informacao deve ser considerada como aconselhamento sobre negocios, operacao, comercializacao, aspectos financeiros, legais, técnicos,
tributarios ou de qualquer outra natureza. Sempre que implementar uma nova estratégia ou pratica, vocé devera consultar seu assessor juridico para
determinar qual legislacao e regulamentacao podem ser pertinentes as suas circunstancias especificas. Os custos, economias e beneficios reais de
qualquer recomendacao, programa ou "melhores praticas” podem variar de acordo com suas necessidades comerciais especificas e os requisitos do
seu programa. Por sua natureza, as recomendacdes nao constituem garantia de desempenho ou resultados futuros e estao sujeitas a riscos, incertezas
e suposicoes que sao dificeis de prever ou quantificar. As suposicoes foram feitas por nos a luz de nossa experiéncia e nossas percepcoes de tendéncias
historicas, condicdes atuais, desenvolvimentos futuros esperados e outros fatores que consideramos apropriados as circunstancias. As
recomendacdes estao sujeitas a riscos e incertezas que podem fazer com que os resultados e tendéncias reais e futuros sejam muito diferentes dos

esperados. A Visa se exime de responsabilidade pelo uso que for feito da informacao aqui contida (inclusive erros).




