Melhores praticas

Muitas empresas estao encarando desafios complexos perante
as novas restricdes de distanciamento social. Reconhecemos a
pressao que isso gera nas empresas, ja que as lojas fisicas
sofrem com a menor circulagdo de compradores ou fecham
temporariamente. Os estabelecimentos tradicionais estdo
rapidamente tentando se adaptar e ajustando seus modelos
de negécio a fim de fornecer suporte on-line para seus clientes.

A pandemia de COVID-19 esta tendo um efeito devastador
para as pequenas e médias empresas (PMEs) — o motor de
todas as economias do mundo. Conforme um estudo da
Boston Consulting Group, ‘este setor serd igualmente muito
afetado pelas restricdes econdmicas e pelos esfor¢os para
manter a solvéncia. Essa crise humanitaria e econémica sem
precedentes envolve desafios Unicos para a América Latina,
onde 20% da populacao tem alta vulnerabilidade
financeira, pois suas reservas financeiras duram menos de
uma semana”!

Esse é 0 momento para se conectar com Em REU\

a comunidade de pequenas e médias

empresas, dar-lhes prioridade e t RETIRADA
fornecer-lhes melhores praticas sobre SOMENTE

como podem lidar melhor com a crise
econdmica causada pela pandemia.

1. Fonte: Boston Consulting Group, abril de 2020. https://www.bcg.com/en-gb/publications/2020/covid-19-impacts-small-businesses-latin-america.aspx
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